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PIM & CPQ - Komplexe
Produkte einfach verkaufen.

- Komplexe Produkt Ubersichtlich darstellen
- Fehlerfrei kalkulieren
- Effizienz im Vertrieb spurbar steigern

Uber 6 Millionen Nutzer und Kunden weltweit vertrauen auf uns:

© B
RENAU  DUNGHEINRICH

BBQ KITCHEN

AOTO WUCE Sewraczy  ENGEL | KPM

be the first
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Konfigurator

 Zunckzur Mocelauswant (—\ KIEIBA

~ Internationalisierun

Netzeingangsspannung:
230V - 480 V 3ph
Nennstrom / Leistung:
105.5 A/ 37 kW
Feldbus:

EtherCAT

Anzahl Regler:

3

Anzahl Achsen:
3

8 3 E BemaBung

Modularer Aufbau Info-lcons

Bestellbezeichnung: E = ] .

D3-DP 300/A-1000-100-0000 [ ] Interaktion mit 3D-Modell Verlinkung zu Dokumenten
Baugrote: = —_

1

Versorgung:

230V -480 ¥ 3ph

Kihiung: . q e

Luftgekaht Kombinationslogik

Laistung

10kW . .

Stauerversorgung: Rotationslogik

ohne 24V Netztoail e e
Bramswiderstand:

oxtem Positionierungslogik

Cross- & Upselling

® it

Versorgungseinheit Achsregler Zusatzmodul

Hochindividuelle Bestellbezeichnung Optionen @

EtherCAT POWERLINK PROFINET [] mit sehutziackienung
[ ohne Frequenzbegrenzung
Kohiung €@ [ mit Anseniussstecker
ColdPiate Filssigkeitsgekihit o

I e e be be
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KeDrive Moaell

Welches System méchten Sie konfigurieren? Prod u kt Wahlen

Modul-Typ

Rickspeisefahigkeit

Einzelachsregler
KeDrive D5

Welche Netzeingangsspannung ist gewiinscht?

Welches Feldbussystem ist gewiinscht?




’ l" H || BII Gas Holzkohle Elektro Plancha Holzpellet Tubehdar Grillkurse buchen Ersatzteile & Support Geschenkefinder Q Suche ® E

d
\

Handler-Login

@.

’
Augmented Reality

Dashboard mit Insights

Stuckliste per Knopfdruck

MaBzeichnung per Knopfdruck
5 Wahrungen, 19 Sprachen

€ 12.870,-

UVP inkl. Montage [inkl. Mwst.)

Kombinationslogik J
Rotationslogik

Positionierungslogik

Konfiguration speichern

Modularer Aufbau )

Interaktion mit 3D-Modell

Konfiguration abschliefien

Echtzeit-Preisberechnung

Einbausituation Module planen Oberfléche & Design Zubehor Clean & Care

Angebote per Knopfdruck

Kiichentyp Wandanbau Stromanschluss Wasseranschluss Unterbau Neigung des Untergrunds

@ Standardkiche @ Freistehend @ Verfugbar @ Verfgbar @ Hart @ Nein
() Kicheninsel () Wandanbau () Nichtverfgbar (") Nicht verfigbar () Weich () Ja



STANDORTE WEBER GRILLSHOP WEBER ZUBEHOR OUTDOORKUCHEN EVENTS GRILLKURSE SALE?% Q

ra

©0®0

€ 5.248,-

UVP inkL Grill und Montage (inkL Mwst.). exkl Transport

Konfiguration speichern

KONFIGURATION ABSCHLIESSEN

Einbausituation Module planen Oberflachendesign Zubehor

Kuchenart Wandanbau Stromanschluss Wasseranschluss Untergrund Untergrundgefalle Kauferschutz
Standardkiche Freistehend vorhanden vorhanden Hart Nein

® ® ® ® ® . ik

() Insellésung (O Wandanbau (O nicht vorhanden (O nicht vorhanden (O Weich O Ja Sehr gut



Molto Luce

TURNON 2

Leuchtenart
Durchmesser
Farbe Leuchte
Farbe Dekorring

Farbe Baldachin

OMOMN - MO

=

LED

Anfrage

n

Farbe Leuchte

Artikel-Nr

583-0214112w11051d

@) 30201
Ot

UVP, exkl. MwSt. 964.60 EUR + 150 EUR




Easy Carport
A

‘A [ DIMENSIONEN @
" GROSSE D

~ 574m
T TIEFE (5.00m - 9.00m)
AUS- O
FOHRUNG
38Im
A~ BREITE (2.70m - 9.00m)

DACH C

O 229m
HOHE 2.00m - 350m)

FARBEN O
-+

RO © Einkirzung der Breite, Linge & Tiefe ist bol unsoren Carports
und auch ‘wenn die
nicht passen.

€ 4.999,-

kostenloser

DE. AT, CH, NL_ Uieferzeit ca. 21 Tage
oder zu threm Wunschtermin

A

S



A Angebotsprozesse ohne CPQ

N
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Artikel Stammdaten Manuelle Auftragsanlage

Listenpreise

Multimedia Assets (Bilder,...)

CRM

Manuelle Deal-Anlage

Unternehmenskontakt

Debitoreninformation
(Rabattstaffeln, UID, Tax)

Datensatz

Produktvalidierung Angebotserstellung-
und Erganzungen
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[ ]
myview
Artikel Stammdaten
Listenpreise

Multimedia Assets (Bilder,...)

REST (CSV, Excel, JSON)

A\ 4

~
} Combeenation

Angebotsmanagement mit
automatischem PDF Export

Konfigurator mit vollstandiger
Produkt- und Preislogik

Automatischer Datenimport

—

Ay Angebotsprozesse mit Combeenation

Angebotsinhalte
(Sttickliste) inkl. PDF

S

(public)

REST endpoint
(public)

REST (JSON)

REST endpoint —  Aytomatische Auftragsanlage

CRM

Automatische Deal-Anlage

Unternehmenskontakt

Debitoreninformation
(Rabattstaffeln, UID, Tax)

Datensatz
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Automation by innovation.

KEBA ist ein international tatigesTechnologieunternehmen

mit 28 Niederlassungen in 16 Landern und Uber 2.000
leidenschaftlichen Mitarbeiter:innen.

~KESR

HMI BEDIENGERATE

Energy Automation
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Agenda

1. Herausforderungen

2. Losungsansatz: CPQ Konfigurator

3. Ergebnis: Vertriebseffizienz steigern






&\ Millionen Kombinationsmoglichkeiten,
£  Abhangigkeiten und Regeln

Herausforderungen
* Komplexitat: Welche
Kombinationen sind zulassig?

* Welche Optionen,
Zubehorteile, Stecker oder
Steckersets (Excel Helper)
werden benotigt?

>10 Millionen

Kombinationen

\m 30.000+

DA-Modul
Auspriagungen




\\‘*\ ehleranfalliger Excel-Konfigurator

Thienr Montix Canveny | Seivery o Senceits | Saytiep 3 Feotuct Cotegon!

Herausforderungen
e o I E T * Excel Konfigurator ursprunglich

| byining 109 .50 d98 228 1 2 | Celenzevo
Jorinel .04 2. . a8t 002 X Cuiceger y

el bl el B kP nur fir Artikelanlagen gedacht

Sonties
Pl 1 1.04 23 > | Mominm Med nnt Std Dec
Sadiosns X . X X .52 fetearys X 0.54 X 058
sirxienry X . X . .3 X Onreosel . 0.08
Lonimvast X 3 g 5 X 73 Stcimry . 0.58

R e f o e « Schnell ,,aufgeblaht” fur
Dat- [ Bme [ Amoarn Sploon. [ sevisry 2 2 Statatical Report Preislisten &
Serereere e o e | e e e Komponentenvarianten

opne | Onmen | cgpees Oipe: Opes o | Cnaye. .0% .35 .0%] . 8 Brerce
ma otas | mpors. Qpes Opee Tvarezty . . . £ A Dune
Opes | romel| wfox | Oper Opes | Qpes | Opes won % .0% X . . faid
Ray
Hal 5%
End | end Dallber Catunia . ¥ . Y 3% ¥ X Mazan| ) 2 oo .

o [ osiae = : " ; D ol ams s S i ool o3 5 * Unklare Infos fur den Vertrieb
ot | aente R | om0 10U sawazes : ¥ .34 Z 9% tenltioy .0%| 003 X 2

1o0¢ i 1e1ex 20 A:ie0 10z Souicure e . ).5% ). ). E . Eanine

roohil | _aan 02 £ Al S Saviratne N 5% . X E 9aiid ; s aml o = ,’Wa S gi bt,S e ige ntl.i C h ?“

Ourortaty Butes Plotenun 6y Apps
| Toathef A Setany 15| @ % i34
Caglomx f E . 1+ | Windon, 0% . £.9%

sl onl ol CmE e e "f,i' * Excelist pflegeintensiv und

SoaiedX % % Gitves
itoton D 5 3 Teoulfiene ¥ . 1 o m T
Busite. E 8% | A < M
s | ose il 5 Sl fehleranfallig
End | Dane | Dume| 5 Region ] Saiomue 3 E A o5 | o5m| 19%
Vecza| 8oce0| o3 | % Kreglon 0 B 3%|  mos Redumer
: [1oziono X .37] 1033 g Choentioe
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Agenda

1. Herausforderungen

2. Losungsansatz: CPQ Konfigurator

3. Ergebnis: Vertriebseffizienz steigern



&;\,4\ CPQ Konfigurator

Configure \

Onlinekonfigurator

kombiniert Millionen Varianten und
Abhangigkeiten

KEBI

€ 23.380,00

N

Preiskalkulation in Echtzeit

berucksichtigt Rabatte,
Preisstaffeln,...

Quote

%
&,

Angebot Technische
Zeichnung

Prozesse automatisieren
(Angebote, Stiicklisten, Datenblatter auf Knopfdruck)




#1

Komplexe
Produktlogik
digitalisieren

Berucksichtigung aller
Regeln, Abhangigkeiten
und Einschrankungen.

* Nurtechnisch
produzierbare
Kombinationen sind
zugelassen.

Keine
Fehlkonfigurationen
maoglich.




H#2
Weniger Erklarungsbedarf

* Visuelle Darstellung der Konfigurationsergebnisse in 3D
* Produktlogik bedienbar & sichtbar machen
* Nurvalide Kombinationsmoglichkeiten




#3
Immer
aktuelle Daten

Zentrale Datenbasis statt
Datensilos.

Y

CRM o

00000

myview



Aktuelle Daten:

#H4
Daten einfach 00000
warten myview

Klare Trennung von

Produktlogik und Daten. — - @
Vorteile:

 Produktdaten lassen — - g . |

sich jederzeit einfach

LOGIK MIT MILLIONEN

®

aktualisieren. >

ABHANGIGKEITEN
Die zugrunde liegende . .
Logik bleibt — [} . o— B
unverandert. B []
Neue Werte werden : .
automatisch - -
verwendet.




H6

Einheitliche
Produktdaten uber
alle Kanale hinweg

Eine zu wartende
Datenbasis.

Daten sind fur jede
Zielgruppe
konsumierbar.

Konfiguration gemeinsam
mit Vertrieb

Selfservice fur
Kund:innen



PRICE

IKI= 13\

Echtzeitpreisberechnung

il o i  Preise in Echtzeit / auf Knopfdruck
0.
Y ¥ * Fehlerfreie Kalkulation — garantiert exakte
Preise 2 vermeidet Kalkulationsfehler,
o € 23.380,00 sichert Marge und Angebotsqualitat.
©
-— . A - * Preismanagement - Listenpreis,

_— € 23.380,00 Intercompany Preis, Handlerpreis(e) und

w Rabatte min/max = keine Limits.

b b B I

* Detaillierte Preislogik — von einfachen
Material-Preis-Zuordnungen bis zu
komplexen, regelbasierten Kalkulationen
mit Delta-Preisen, langenabhangigen und
mengenbasierten Preisstaffeln.
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Angebotsmanagement

} Combeenation

Unternehmen Combeenation Demo > Hub1 » Q-2025-5

Q-2025-5

Angebot einsehen und beiten

~ 1. Rechnung und Kontakt

~ 2.Inhalt des Angebots

Produktdaten werden aus der Konfiguration abgeleitet
Pos Produkt

Industrietor

GriBe: 6000x2750mm

Sturz: 420mm
Desian: GroBpaneel

Optiona

Industrietor

Garagentor

Rabatt Neuer Rabatt

+ Position hinzufigen  + Gesamtrabatt hinzufligen

Gesamt (netto, inkl. Rabatte / Aufschlage)
Steuer 20 %

Gesamt (brutto)

A 3. Umsatzsteuerregelung

Mehrwertsteuer ausweisen
Steuerfreie innergemeinschaftiiche Lieferung (Europaische Union)

Mirht im Inland ctanarhara | aictina fauftarhalh dar FI1 7 B Sehwaizl

Rabatte auf Basis von

Status: in Bearbeitung

Cocrecrmpangen vorgeien [

Einzelpreis (netto)

2

+ Gesamtaufschlag hinzufiigen

~

65!

0

EUR

Steuer

20

Rabatt

+ Rabatt hinzufligen

+ Rabatt hinzufiigen

Zugewiesen an: Patrick Brunner 3

Aktionen Gesamtpreis (netto)

] 2.650,00 EUR

175,00 EUR

2.650,00 EUR

X SchiieBen

Anderungen verwerfen derungen speichern

Q-2025-5
04.06.2025

Konfiguration

205541057329406464 &

Zusammenfassung

1 5tk. Industrietor
3 Stk. Industrietor
1Stk. Garagentor
Rabatt: Neuer Rabatt (20 %)

2.650,00 EUR
11.175,00 EUR
2.650,00 EUR
-3.295,00 EUR

Gesamt (netto, inkl. Rabatte | Aufschl...
Steuerbetrag

13.180,00 EUR
2.636,00 EUR

Gesamt (brutto)

Angebot erstellen

...mit Vorlage "QuotesPDF"

-3.295,00 EUR /
Auswahl au

benutzerdefinierten

Angebotsvorlagen

15.816,00 EUR




Angebotsmanagement

Angebote direkt per Mail verschicken

Send Quote \
Sender name Patrick Brunner Sender email patrick.brunner@combeenation.com
Recipient John Doe <Demo@combeenation.com:
Ce
Subject Angebots Management Demo

B I S 6 v 9 v AV TIv

Sehr geehrte Damen und Herren!

Anbei finden Sie unser Angebot Nr. 2025-7.

Patrick Brunner

Product Management

},‘ Combeenation

Combeenation GmbH - Linzer Strake 4 - 4120 Neufelden « Austria

Attach Configuration Files

B &3 imageUpload png, 182 M8 &, \
[@ Quote PDF document (2025-7.pdf) is attached automatically. Au to m at i S C h ge n e ri e rte

Cancel Dokumente (zB technische Zeichnungen,...)

anhangen.
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? Combeenation

MyAwesomeCfg.

Combeenation Demo

MyAwesomeCfgr

Quotes

View and edit offers related to the configurator. [ Edit template + New quote

/‘

. Add filter v Filtern und suchen

Quote No. Configuration ID Status SUM (EUR) Assignee Last edited Last edited by

Dashboard

all any any all any all

Configurator r

2025-0001 OEs5aJzYTmC Request 1.234,56 Mar 6, 2025 & user.name Nutzer zuweisen 3
Insights

2025-0001 OEs5aJzYTmC 1.234,56 Mar 6, 2025 O, username Mar 6, 2025 2, user.name

StatUSU beI’SiCht del’ Ange bOte 1.234,56 Mar 8, 2025 O username Mar 6, 2025 % user.name

Quotes

2025-0001 QEs5aJzYTmC 1.234,56 Mar 6, 2025 O yser.name Mar 6, 2025 O yser.name
2025-0001 0EsSaJzYTmC 1.234,56 Mar 6, 2025 O username Mar 6, 2025 user.name
2025-0001 0Es5aJzYTmC 1.234,56 Mar 6, 2025 O user.name Mar 6, 2025 O user.name

2025-0001 0QEs5aJzYTmC Won 1.234,56 Mar 6, 2025 O ysername Mar 6, 2025 9. user.name

2025-0001 €~ Individuelle Nummernkreise s O, user.name Mar 6, 2025 user.name
Assets 2025-0001 fir Angebote 1.234,56 Mar 6, 2025 9, username Mar 6, 2025 9, user.name

Users 2025-0001 QEs5aJzYTmC Won 1.234,56 Mar 6, 2025 o user.name Mar 6, 2025 o user.name

Settings 2025-0001 0Es5alJzYTmC 1.234,56 Mar 8, 2025 O, username Mar 6, 2025 user.name
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Agenda

1. Herausforderungen

2. Losungsansatz: CPQ Konfigurator

3. Ergebnis: Vertriebseffizienz steigern




] .
&‘,\-“‘ Ergebnisse
| 4

86 % 95 % 83,4 %

weniger Missverstandnis in schneller bei der Erstellung klrzere Reaktionszeit bei
der Angebotserstellung der grafischen Anfragen

Losungsprasentation fur
deren Kunden



A

~

Learnings und nachste Schritte

A

Learnings
* Vorurteil: Produktmanagement hielt Konfigurator/CPQ lange fur zu aufwandig und zu teuer.

> Mit dem richtigen Partner machbar - ,,Hatten wir das fruher gewusst...*
 Aufwand: Sorge war groBer als Realitat — 2 Personen betreuten das Projekt nebenbei, erfolgreich.
* Nutzung: Vertrieb nutzt den Konfigurator intensiv, fordert laufend neue Funktionen/Produkte.
 Besonderheit: Der Konfigurator generiert automatisch neue Leads — nicht zu verhindern.
Herausforderungen

* Konfigurator muss aktiv beworben werden.
* Teilweise weiterhin alte Fragen aus dem Vertrieb - hier hilft Verweis auf den Konfigurator.

Nachste Schritte
* Schrittweise Weiterentwicklung: mehr Produkte, kontinuierliches Lernen, Stufenmodell.




PIMCORE’ (& shopware MADE IN
S OBAT ngh AUSTRIA
TECHNOLOGY TECHNOLOGY
S NOLIS ECHN Performer

- PARTNER WINTER

starke Technologie- ethmkelt in
partnerschaft Osterreich

weer = DUNGHEINRICH KLAFS

BBU KlTCHEN MY SAUNA AND SPA

CREHAU KEBI | KPM

A/OLTO LUCE? [SCHRACK ENGEL

TECHNIK be the first
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PIM & CPQ - Komplexe
Produkte einfach verkaufen.

- Komplexe Produkt Ubersichtlich darstellen
- Fehlerfrei kalkulieren
- Effizienz im Vertrieb spurbar steigern

Bemessungsstrom Geber-Interface € Sicherheitsfunktion

®) SDO(STO+S...

Uber 6 Millionen Nutzer und Kunden weltweit vertrauen auf uns:

ICEEBIN  CREMAV  SUNGHEINRICH

BBH KlTI:HEN Automa tion by innovation.

NMOIO WUCE:  /SEHRACK ENGEL |KPM

TIECHINIK be the first
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